
Interimsmanagement  
Außendienst

Wenn Sie Ihre Zuweiser enger an Ihre Praxis 
binden möchten, ist ein Außendienst das Mittel 
der Wahl. Dadurch erreichen Sie eine konti­
nuierliche, persönliche Bindung, die über die 
fachliche Zusammenarbeit hinaus geht. Darü­
ber hinaus verringern Sie das Risiko, dass Ihre 
Zuweiser zu anderen Fachärztinnen und Fach­
ärzten Ihrer Fachrichtung wechseln.

Am Anfang ist es in der Regel wirtschaftlich 
noch nicht sinnvoll, eine Mitarbeiterin oder 
einen Mitarbeiter einzustellen. Daher bieten 
wir Ihnen den kommissarischen Außendienst 
an. Dieser steht Ihnen kurzfristig zur Verfügung 
und bietet Ihnen die Möglichkeit auszuprobie­
ren, ob Außendienst zu Ihnen passt und Sie 
damit Ihre Ziele erreichen können.

Wir verfügen über langjährige Außendienst­
erfahrung für Facharztpraxen. Wir sprechen 
die Sprache Ihrer Zuweiser und können uns in­
dividuell auf die Gesprächssituation einstellen. 
Mit Ihrer Hilfe arbeiten wir uns in die Themen 
ein, die Sie bei Ihren Kolleginnen und Kollegen 
platzieren möchten.

Sie bestimmen Art und Umfang der Außen­
diensttätigkeit: Wir besuchen in Ihrem Namen 
Ihre Zuweiser z. B. 2 Tage pro Monat und be­
sprechen die Themen, die Sie vorgegeben haben. 
Sie bekommen von uns aussagekräftige Be­
suchsberichte in elektronischer Form.

Im zweiten Schritt übernehmen wir auch gern die 
systematische Akquisition neuer Zuweiser für Sie.

Ihr Außendienst nach Ihren Bedürfnissen
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